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SOInNS

Protection extréme avec Vuarnel

m La marque enrichit son portefeuille de licences et lance
une ligne de soins. m Skincare compte trois références.

PAR CELINE FAUCON

pres les luneties,

les stylos, les

vélements ou

les chaussures,

Vuarnet se lan-

ce dans les cos-
nétiques avec la ligne
skincare. “Sur les mas-
ifs alpins, 15 000 moni-
enrs de ski portent nos
étements.  Clest  en
olovant ce corps de
nétier que nous avons
denrtifié  ses  besoins,
xphque Alain Vuarnet, qui
crepris le lambeau de son
wre en 1988, Parallélement,
les énuddes de marché nous ont
nonté quenne ligne de soins était
‘witime dans le développement
'e la marque, finissant ainsi de
s convaincre ™

Hautes performances

Apres s'étre entourée de
ibricants et de pharmaciens,
I Marque a mis au point une
wmule capable de protéger
¢S agressions extérieures
xtrémes: la formule alpine
iotech. Celle-ci associe les
rtus antiradicalaires et ant-
sydantes de Pedelweiss aux

performances antifroid de
I’Antarcticine, une glycopro-
teine synthétisée a partir

d’organismes  vivants  au
ceeur de I'Antarctique. “Cest
le marwage des fonds de mer et
de la hawte montagne™, sou-
ligne le fabricant Francois
Baccherta, directeur associé
chez Pelleas. “C’est une inno-
vation qui rappelle notre terri-
totre de margue”, renchéril
Alain Vuarnet.

Pour P’heure, la ligne
Skincare compte trois pre-
miers produits multiprotec-
teurs: une créme familiale
anti-agressions 1P 15 pour le
visage, une créme mains et
un baume lévres, tous trois

Les produits Skincare
sontvendus en pharma-
cies et parapharmacies,
de 8 € environ le baume
léevres a 18 € la creme
familiale.

Lesiés en partenariat
avec I'licole natonale
de ski et d'alpinisme
de Chamonix. “C’est
une premicre étape,
Nous allons mainie-
nant travaller d’aurres
produits pour nous po-

sttionner sur le marché de la |

protection. Nous voulons étre
les champions de la multi-
protection™, ajoute Francois
Bacchena.

D’abord distribuée en
Belgique, la ligne est arrivée
fin décembre dans le circuit
frangais des pharmacies et
des parapharmacies sur des
présentoirs installés 4 cote
des caisses. “Nous allons étre
diffusés dans 200 ¢ 300 points
de vente dés la premiére année.
Couvrir les massifs alpins de-
menre notre objectif premier,
méme st notre volonté est en-
sutte d’aller a  Pexport”,
precise-t-il en révant déja a
I'Amérique du Nord... &
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